網路行銷面面觀之簡單按鈕

大家好，我是董正隆，今天我們要分享的是─「增進銷售的按鈕，簡單」。簡單，這兩個詞，我們要來談談你如何運用「簡單」這個行銷策略，來增進你的銷售量。OK！
這個詞，看起來真的很簡單，事實上，很多人把行銷變的太繁雜了。或者，是認為行銷是個非常複雜的事情；或者，談到了網路行銷覺得它還是很複雜。
事實上，當你還看不到一件事情的時候，所有的事情，看起來，都是複雜的。一旦你知道了解答之後，所有的事情，對你來講，都將變的簡單。就好像在學數學的時候，不懂數學的人，就覺得數學很複雜。懂得人，就會看到數學那簡單的地方。OK！
所以，在設計你的行銷策略的時候，如果你真的懂得話，行銷就會變的沒有那麼複雜。我來舉例，一個簡單的例子：有些人覺得說，要把網路行銷學會，那自己要學的東西，其實，非常多。
學學一些複雜的技巧，譬如說，單獨講到搜尋引擎最佳化SEO。就會覺得說SEO看起來有簡單的地方是沒錯，但SEO還有一大堆技術都好複雜。
或者，要去學AUTOBLOG，就是自動化部落格。就會覺得說，AUTOBLOG要先去學很多工具，每天，又要去做外電。然後呢！又要去找文章，而且這些文章，最好都是原創的。你就會開始覺得很煩，事實上，沒有錯，要把任何一間公司，或是網路行銷的整個產品線架設起來，它是涉及到許多層面的功能。
但是，它基本上的功能，就在於你要把需要賣的產品，然後，你需要有流量來導入足夠多的人。接下來，把這些流量成為你的名單，進而成為你的會員，OK！又或者是加入你的電子報，接下來，你只要再去多跟他們互動，來取得信任感。那一個很有效的方式，事實上，也是國內外目前都很新的方式，就是透過線上的演講。
這種線上的會議系統，透過演講，來更直接的跟你的讀者互動。那我最近，也是在實驗這種方式，目前看起來，是效果很好。OK！那目前在取得信任感之後，當然有產品啊！讀者跟你熟了之後，當然自然就會對你的產品更好奇。
然後接下來，就是銷售的部份，銷售完了之後，其實就是要提供服務，提供物超所值的服務，想辦法將這些人轉成粉絲，請他們來替你推廣。你要提供聯盟行銷的計畫，其實，整個過程，我講，是不用花多久的時間，整個過程，當然是需要一些學習。
但是，它基本的流程，並沒有那麼複雜，當然，每一個主題，都可以另外再做成一個更進階的主題，去研究。你可以進入更複雜的部份，但是，基本上，行銷，它是很單純的。網路行銷也是，其實，單單透過「簡單」這兩個字，真正反璞歸真，萬事到最後，就是求一個單一的方法。
有時候往往，只要精通一招，其實就夠用了。那當然，在精通一招之後，用它來增進你的銷售量之後，到這時候，我們再來精通另外一招。那這，也是我個人的一個學習過程，就像我在架設「台灣轉售權第一站」之後，我會再開發「無所不在行銷術」的線上課程。所以，這其實都是從簡單開始，之後，再來做你的行銷活動。
記得一個要點，就是不要把它搞的太複雜，因為真正的一個重點，就是把你的產品推出去，然後，讓別人獲得信任。在銷售之餘，提供別人良好的服務，鼓勵別人去推廣、推薦你的產品，帶給你更的信任客戶，其實就很簡單。OK！下一則再見，拜拜。
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