                         行銷模式
1. 展覽行銷:例如專業展(汽車零配件展可吸引國內外買主可製造
大單)或者3C展(吸引民眾來看展也可當場購買與成交,馬上就有錢可賺)

2. 網路行銷(例如關鍵字廣告客戶輸入關鍵字即可看到您的廣告

進來到您的網站參觀可增加人氣甚至進一步有成交機會,而且網路行銷是目前最快最能取得資訊的方式)

(例如使用網路商店街,客戶透過某知名平台搜尋關鍵字即可看到您的商品看到優惠價後可快速下單,讓您輕鬆賺錢)
3. 購物台行銷(透過購物台的協助在電視上曝光您的商品,在一小時內可讓您賣出不少商品,不但有知名度也可讓產品能在短時間快速銷售)
4. 平面廣告行銷(這是最算是”古老的行銷模式”,可透過報紙與雜誌讓人們看到您的產品有印象增加詢問與成交機會)
5. 電話推銷(這是所有業務最基本的模式,可尋找callcenter協助
找尋客戶並且過去拜訪在短時間取得訂單)

6. 舉辦小型宣傳活動(可透過假日與平日下午找尋適合的場地,

例如飯店或者展覽公會舉辦的小型博覽會或者新產品記者會增加曝光與宣傳)

7. 開個店面:除了辦公室以外,可在適當的地點開設店面替客戶群
服務,增加曝光與客戶的感情,而且店面就可吸引客戶上門,

讓您可減少為了跑客戶跑來跑去而生意有限的部分!!

(當然還是要跑,可建議可跑大咖客戶或者有規模的公司為主)

8. 參考業界行銷:可建議去看貿易雜誌或者有關於行銷的書籍了解

哪方面最適合您,幫助您製造越來越大的業務量上門

並且快速賺錢.

9. 出書行銷:有些公司透過書籍來宣傳自己公司如何成功
(Google Adwords,Apple,台塑,鴻海),也可讓讀者對您產品

產生興趣並且進一步購物產品與業界合作造成雙贏
