


啊！怎麼突然下
雨了…

雨傘租借機解決你一切困
擾，COLORbrella的雨傘還
會變色，繽紛你的生活!



面對台北的天氣陰晴不定，，我們常常會遇到忘記
帶傘、不知道今天應該帶傘的狀況，通常我們都會
去便利商店買支傘來用，可是這樣卻是既浪費錢，
又會將家裡堆滿雨傘的行為，因此我們想到雨傘租
借，來避免以上這些狀況發生。



現代的年輕族群喜歡追求新鮮且與眾不同的東西，
而文創產業也漸漸的在興起，於是我們結合遇水、
溫度改變會變色，及文創的圖案來讓消費者可以買
到能夠在不同狀況下變色，且有可愛文創圖案的雨
傘，來滿足他們追求新鮮的事物。



針對常忘記帶傘的捷運通勤族，ColorBrella提供雨傘租借及查詢租借情形的平台。


設置在捷運站

每站設置15-20支雨傘

網站上提供租借現況

(目前總計13個捷運站)



12小時內歸還最高50元







和文創作家結合

遇水變色、感溫變色

材質:玻璃及鋁、防曬布料



不變色(玻璃):399元

遇水(玻璃):499元 (鋁):450元

遇水+感溫(玻璃):599元 (鋁):550元







18-30歲愛嘗鮮的女性上班族及學生族群。

常忘記帶傘或沒帶傘習慣的捷運通勤族。

不再怕沒帶傘而淋濕身體







隨時有雨傘可用的便利性及拿著特別的傘的時尚感。



新進者的威脅→中

購買者的議價能力→低





(1.)雨傘租借機佔主要人潮地區

(2.)選用高品質材料以及特殊傘面變色設計

(3.)採網路販賣及機器租借，人力成本低

(4.)市面上還沒有雨傘租借機擁有絕對市場佔有



(1.)沒有雨傘租借機專利

(2.)是創新品牌

(3.)技術人員相對少





(1.)政府有文化創意發展法保障及補助文創產業



(1.)科技進步，民眾出門前習慣看天氣預報，隨身攜帶雨傘

(2.)台灣的文創產業營業額逐年增加

(3.)年輕人喜歡與別人不一樣，而選擇文創產品

(4.)目前市面上還沒有雨傘租借機

(2.) 其他廠商有可能與雨傘租借機的專利權擁有者簽約



我們採用了新產品，這是一個擁有自己雨衣的包包，
下雨天時怕包包濕就可以為它套上覆在夾層的雨衣，
雖然目前市面上已經有，但是那只佔極少數，大部分
包包沒有，並且經過我們設計即使包包套上雨衣後也
不會不方便，拿取物品的過程中也不會弄濕裡面。



 政治/法律趨勢  經濟趨勢

 社會/文化人口趨勢  科技/環境生態趨勢

文化部「價值產值化-文創產業價
值鏈建構與創新」計畫，增加文
創產業競爭力

法律有「文化創意產業發展法」，
保護及補助文創產業

台灣105年，第三季GDP成長率2.06%

根據文化部的文化創意發展年報中，
台灣的文創產業營業額逐年增加

網路電商平台市場統計2016年6月
雨具相關關鍵字搜尋量較往常成長
2倍，銷售業績也成長3成

學歷越高的年輕人越喜歡與別人不
一樣，進而選擇文創產品

隨著社會發展，人們越來越習慣便
利的生活，雨傘租借機可以帶來許
多便利

全球民生消費品電子商務成長15%，
人們習慣上網購物

目前市面上還沒有雨傘租借機





18-30歲愛嘗鮮的女性上班族及學生族群。

常忘記帶傘或沒帶傘習慣的捷運通勤族。



針對常忘記帶傘的捷運通勤族，ColorBrella提供雨傘租借及查詢租借情形的平台。





如何避免民眾因擔心雨傘歸還不便導致時間拉長?



制定了12小時內最高只需50元，但一旦超過12小時則繼續加錢。

如何避免雨傘租借時間過長(超過一天以上)





讓民眾在下雨的時候，不會再感到不便



讓民眾對於COLORbrella的知名度能夠達到50%

雨傘租借機能在3年內回本





知名度提升百分之15 雨傘販賣出約5000支



知名度提升至百分之30雨傘購買量提升百分之10



知名度提升至百分之50 雨傘購買量提升百分之30

雨傘租借機使用次數超過50萬次

雨傘租借機擺放地點增加至30個捷運站

雨傘租借機使用次數約10萬次





雨傘租借服務 / 感溫、遇水變色雨傘

 雨傘：NT$399-$599 
雨傘租借：第一小時10元，每增加一小時加5元，

12小時內最高收費為50元









網路行銷（官網、社群） / 促銷活動（抽獎、優惠促銷）

「COLORbrella官網」/ Google Play / App Store

客服人員訓練 / 活動行銷人員訓練 / 社群經營人員訓練 / 物流人員訓練



APP / LOGO / 官網 / 雨傘

申請會員SOP / 製作與運送SOP / 客服部門SOP / 租借SOP



引起注意
Attention

增加興趣
Interest

刺激慾望
Desire

促使行動
Action

提高滿意
Satisfaction



引起注意
Attention

社群廣告(IG FB)



引起注意
Attention

Youtube廣告



引起注意
Attention

建立官網



增加興趣
Interest

請合作的網路插畫家分享產品資訊並推薦 口碑行銷



刺激慾望
Desire 雨傘租借服務試營運

促使行動
Action

半年內累積使用租借服務達10次，即可參加禮券抽獎活動

首次購買變色雨傘，享折扣優惠

提高滿意
Satisfaction

租借服務設置滿意度調查

定期更新官網及APP





知名度提升百分之15 雨傘販賣出約5000支



知名度提升至百分之30雨傘購買量提升百分之15



知名度提升至百分之50 雨傘購買量提升百分之40

雨傘租借機使用次數約10萬次

雨傘租借機使用次數超過50萬次

雨傘租借機擺放地點增加至30個捷運站





創業基金:3,000,000元

雨傘:1,992,000元

雨傘租借機:2,000,000元

雨傘租借機作者授權金:800,000元

文創家簽約金額(5位):1,800,000元

人事費用:4,000,000元



-

-793,000元

雨傘租借機架設:1,000,000元

行銷費用:185,000元





雨傘:2,290,800元

雨傘租借機:10,000,000元



-

1,490,800元

雨傘租借機作者授權金:4,000,000元

文創家簽約金額(5位):1,800,000元

人事費用:4,000,000元

雨傘租借機架設及成本(13站):1,000,000元





雨傘:2,788,800元

雨傘租借機:20,000,000元



-

2,488,800元

雨傘租借機作者授權金:8,000,000元

文創家簽約金額(5位):1,800,000元

人事費用:8,000,000元

雨傘租借機架設及成本(30站):2,500,000元




