達特士 抗曬霜行銷定位規劃
一、命名提列：
A水活潤采抗曬霜
B保水秀色抗曬霜(建議命名)
二、商品面貌：
提供全日型保水、潤采及抗曬的行動型保養品
三、品牌策略：
· 開發背景：由達特士肌膚再生的專科 依皮膚專科門診臨床驗證開發
 含藥級化粧品專業藥師配方研發

· 產品定位：兼具保水力+亮白力+抗曬力的行動型保養品
· 核心價值：A長效滋養水基質(保水)
B修護保育角質層(秀色)

C抗氧化健康肌底(抗曬)
· 銷售主張：
在保水力方面
使用者觸感：保養霜質地 摸起來輕薄；容易推展 舒適清爽
主要成分(購買者獲得的價值)：
玻尿酸x緩釋型納豆基酶 長效保濕提升肌膚50%保水力
肌膚效益(購買者獲得的利益)：
刺激細胞活化、增生皮膚內天然保濕因子NMF

在秀色力方面
使用者膚觸：透氣性佳 水嫩平衡，不油 不乾 不繃 
主要成份(購買者獲得的價值)：
r-PGA(聚麩胺酸)改善ph值、醫藥級甘草酸 嫩白抗發炎 
肌膚效益(購買者獲得的利益)：
透氣隔離保護、健康膚質ph值 還可防止敏感發炎
在抗曬力方面
使用者感受：親膚性高、膚色自然持久、高度抗曬一整天
主要成份(購買者獲得的價值)：
PARSOL®TX(包覆 安定透明)x TIO2(高防曬係數)避免日曬/晚間光害作用
肌膚效益(購買者獲得的利益)：
具有效抗曬並使膚色透明自然的先進防曬劑

四、適用時機訴求：
1. 第一支有保水力，為日/晚間保養抗曬及確保醫學美膚再生美肌的保養霜/品
2. 經臨床測試擦拭後保水透氣不緊繃；特殊成份可減緩術後過渡型乾敏現象
3. 育膚管理師建議：搭配達特士專屬保養程序術後當下或第二天出門使用效果佳
4. 增加肌膚對日/光照的耐受力；一般省電燈泡含有紫外線，傍晚後也要補擦抵抗

五、行銷組合建議
通路建議售價1200  
內部銷售定價1200
· 0924上市前預購活動組合：
A預購單瓶特惠8折NT$960元 
B加購優惠組：第1瓶8折3日內加購2瓶/7折(NT$840) 
暨以2,640元購買3瓶， @瓶計880元
· 0925上市後促銷組合：
A單瓶依定價 
B加購優惠組：第1瓶1200第2瓶9折(1080) 暨以NT$ 2,280買2瓶，@瓶1140元
第1支依定價，3日內加購2瓶75折(900)  暨以NT$3,000元買3瓶，@瓶1000元
六、行銷效益檢核

