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社群擴散 

經營粉絲團的必要性 



使用人數             台灣月活躍用戶有18,000,000人 



心情 

時事 導客 

互動 

互動溝通 



客群網羅 
經營粉絲團的目的 



與粉絲零距離 

按讚 

留言 

私訊 

分享 



品牌經營 提升品牌知名度 

社群互動 

產品推廣 

創造病毒行銷 

多元展現產品特色 



宣傳效益 
Facebook代管經營規劃 



Facebook代管經營規劃 

主題
規劃 

貼文
排程 

小編
個性 



主題規劃 品牌與產品貼文_6篇 

時事與心情貼文_5篇 

互動貼文_2篇 

活動貼文_1篇 

傳達品牌理念精神；曝光產品特色、訴求等。 

結合時事及有趣生活知識分享，節日問候關懷。 

以互動為目的，增加粉絲團討論互動度。 

每月一次抽獎活動，增加粉絲團人數及觸及人數。 

(以15篇/月為例) 

*由客戶提供抽獎獎品 



小編個性 
粉絲團形象：無添加過多負擔，簡單天然植
萃系列保養品。 
 
小編形象：約25歲女性，個性開朗、清新、
知性、注重質感的時尚女性。 

參
考
範
例
：
林
依
晨 



貼文排程 

日 一 二 三 四 五 六 

1 
品牌與產品 
品牌精神與形象 
 

2 

3 
心情貼文 
連假去哪好? 
15個賞花地點 

4 5 
品牌與產品 
小編試用開箱文
(部落客方式) 

6 7 
互動貼文 
答題下單送好禮 
*客戶提供 

8 9 
品牌與產品 
植萃保濕乳與他
家評比 
 

10 11 
活動貼文 
Tag好友玩抽獎 
*獎品客戶提供 

12 13 
品牌與產品 
好用的植萃系列
用光光大賞 
 

14 15 
心情貼文 
女孩們去野餐的
準備計畫 

16 

17 
品牌與產品 
植萃精華液 
保水度大測試 
(儀器測試) 

18 19 
互動貼文 
你希望哪個 
保養品可以特價? 

20 21 
心情貼文 
女孩最愛的ig打
卡地點你去了嗎? 

22 23 
品牌與產品 
植萃必買清單推
薦(產品介紹) 
 

24 25 
品牌與產品 
植萃洗髮滑順度
及好髮質呈現
(影片+照片) 
 
 

26 27 
心情貼文 
人生一定要去一
次的超可愛下午
茶店 

28 29 
品牌與產品 
旅行必帶的植萃
輕巧包系列(影
片) 
 

30 



創意轉化 

Facebook貼文設計創意 



活潑影片 



產品訴求 



心情貼文 



互動貼文 



活動貼文 



上線前需要資訊 
經營 
訴求 

品牌 
文化 

商品 
實拍 

主打 
商品 

活動 
資訊 

形象 
素材 



工作流程 

彙整資訊素材
(理解品牌精神) 

規劃簡報確認 
(貼文排程、小編個性) 

編輯貼文 
(文案及素材優化) 

10個工作天 

確認後 
7個工作天 



收費方式 

貼文篇數/月 費用 

方案A 15篇/月 20000 

方案B 30篇/月 38000 



收費方式 

貼文篇數/季 費用 

方案C 每月15篇/季 54000 

方案D 每月30篇/季 102600 



收費方式 

貼文篇數/半年 費用 

方案E 每月15篇/半年 102000 

方案F 每月30篇/半年 193800 




